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Gyogyszeripar

,A gyogyszeripar a hazai innovacio zaszloshajoja”
Gyogyszeripari fejlesztés (2008-ban):
— 140 milliard forintos ipari k+f raforditas 40 %-a - 51 milliard forint -

— 0sszes magyarorszagi K+F kiadas 18-20%-a

Magyar gyogyszeripar a nemzetkozi rangsorokban is kivalo
helyezéseket ér el:

— avilag 100 legdinamikusabb vallalata kozott egy,
— a 250 leginnovativabb cég kozott pedig két hazai gydgyszercég

talalhato.
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Piacralépési korlatok

biztonsagossag (safety)

mind&ség (quality)

hatasossag, eredményesség (efficacy, effectiveness)
koltséghatékonysag (cost effectiveness)

megengedhetGség (affordability) / finanszirozoéi koltségvetési
korlat (budget impact)




Az egészséglgyi innovacio tarsadalmi és befektetdi
dilemmaja

,m:sadalmi /

elvaras a kielégitetlen Egészségligyi
egészsegugyi kutatas-fejlesztés

szukségletek
tekintetében

* magas fejlesztési koltségek

, Hogyan t,udjak a e jelentds kockazatok
tarsadalmak es a betegek « kiemelkeds befektetsi
finanszirozni az innovativ Draga innovativ hozamelvarasok

technologiakat? egészségiigyi

technoldégiak

(pl. gyogyszerek)

Bodrogi, Kalo 2011



Innovativ gyogyszerek és generikus gyogyszerek
kdrforgasa

Uj innovativ .
e ——— A generlkus
Az innovaciod % Dgysﬁr?: t
" _ énzeszkdzoke
tovabbfejlesztett Ezabadﬁanak fel
"kE:EE"lES' o az innovativ
lehetéségeket kln-gll, Kivalé mindségii gyégyszerek
ame_-lyek elavL!Itta generikus szamara
teszik a generikus gyogyszerek
gyogyszereket l
. ™
Generikus
gyogyszerek
elavulasa

Bodrogi, Kalo 2011



Innovacio - versenyképesséq eqyvik legfontosabb
ou oze yKep g egy g

K+F — gazdasagi novekedés egy jelentOs faktora
- hozzajarul:
- gazdasagi rekonstrukciohoz

- termelékenység javitasahoz
- jobb életmin6séghez

Van der Kooy (1988)

— nem elégqiti k| a definicio fogalmanak kovetelményeit,
— a definicidk tovabbi alkategoriakra bonthatok,
— a definicidk az id6 mulasaval azok folyamatosan valtoznak

Ujdonsag koncepcioja

Az Innovacio:
— Uj, vagy jelent6sen javitott termék (aru vagy szolgaltatas) vagy eljaras,
— Uj marketing-maddszer, vagy
— Uj szervezési-szervezeti modszer bevezetése

— az Uzleti gyakorlatban, munkahelyi szervezetben, vagy a kiils6 kapcsolatokban.”
(OECD, 2005 p. 46)



Innovacios egyuttmiukodes

Turbulensen valtozo kornyezethez alkalmazkodas
Cégek torekednek:

— koltséghatékony megoldasokra,
— rugalmas vallalati szerkezet kialakitasara,
— hosszu tavu versenyelbny megszerzéseére

Vallalatkozi kapcsolatok jellemzai:
— partnerorientacio,
— kolcsonos fuggdseq,

— szerteagazo kapcsolati halo (pl.: gazdasagi, tarsadalmi,
technologiai),

— partnerkapcsolatba torténd beruhazas.
Jintelligens vallalkozasok” (Quinn 1992, p. 213)



Innovacios egyuttmikodes

Hakan Hakansson s p. 371).

"No company is an island”

— Halozat 3 alappillére:
« résztvevl szervezetek és/vagy személyek
+ a tevékenysegek
« erdforrasok (fizikai, pénzugyi, human...)

Innovacios egyuttmikodesek elemzese:

innovdcios mili6é megkozelités (Aydalot és Keeble 1988, Camagni 1991, Maillat 1998)
innovdcios rendszer elmélet:

— nemzeti viszonylatban (Lundvall 1992, Nelson 1993, Edquist 1997, 2005)

— szektoridlis és technoldgiai tekintetben (Breschi és Malerbal1997, Malerba 2005)

— regionalis innovacids rendszerszemlélet vonatkozdsaban (Cooke et al. 2000, 2004, Doloreux
2002, Asheim és Gertler 2005)

Innovdcios hadlozatok tekintetében (De Bresson és Amesse 1991, Cooke és Morgan 1998,
Hagedoorn 2002,Fritsch 2003, Quimet et al. 2004, Powell és Grondal 2005, Hagedoorn et al. 2005,
Giuliani 2007, Nieto és Santamaria 2007, Katzky és Crowston 2008)

Tudas spilloverek és klaszterek viszonylataban (Audretsch és Feldman 1996, Babtista és Swann
1998, Feldmann 2000, Beaudry és Breschi 2003)



Tudasintenziv interakciok és az innovacios folyamat

kapcsolata
statikus dinamikus
tudas transzfer kollektiv tudasgeneralas
hagyoma’nyos formalis
formalis piaci piaci kapcsolatok egytttmikodesi
kapcsolat formalloa,n |étrejott
halézatok
tudas externalak informalis halézatok/
és spilloverek mili&
informalis
kapcsolat

(Storper 1997. Capello 1999)



A bizalom elmélete

Blau (1968, p. 454-455): a gazdasagi csereakcidk soran a termék/szolgaltatas transzfer
és a formalis kapcsolatok hattérbe szoritjak a bizalom jelent6ségét. A tarsadalmi
csereakcidk csak a rezidualis kategdriaba tartoznak.

Macneil (1981): Ezt a rezidualis kategoriat lehet a hosszu tavu gazdasagi
kapcsolatokkal, a személyes elkotelezettséggel és kotelezettségekkel, valamint a gyakran
nem feloszthatd hasznokkal és raforditasokkal jellemezni”.

Williamson (1985): A bizalom magas foka el&segiti a partnerek kozotti kedvezd
attitddok, kozvetlen atmoszféra és kommunikacio kialakulasat és hattérbe szoritja az
opportunista viselkedésmaddot.

Schurr és Ozanne (1985, p. 940): A tranzakcié elméletek esetén a partnerek kozotti
bizalom olyan ,,meggy6z6désként definidalhato, ahol a felek igérete és szavahihetfsége
mérvado és a partnerek minden esetben teljesitik a tranzakciéban vallalt
kotelezettségeiket”.

ttttt

gyakran attitlidok és magatartasi viszonyok modosulasahoz vezet (Butler 1991)



Kutatas

- Kutatas eszkoze: strukturalt kérd6iv és melyinterju vazlat

» Minta: azok a magyarorszagi gyogyszergyartok, akik hazai
gyartobazissal rendelkeznek
« MAGYOSZ tagok
« Magyar Biotechnoldgiai Szovetség tagjai
» Innovativ Gyogyszergyartok Egyesuletenek tagjai

« KSH-nal gyogyszergyartokent nyilvantartott, de OGY]
gyogyszergyartasi engedeéllyel nem rendelkez6 cégek

Osszesen: 76 vallalat



Ismeretszerzés forrasa a potencialis partnerekrdl

szaklap,
publikécio
személyes egyéb 17%
ismeretség 3%
41%

kiallitas, bemutato
19%

adatbank rendezvény
7% 13%



Legjellemz6bb kooperacids forma

egyszeri licenc megalla-  vegyes-
tranzakcio 2% podas vallalat
10% 2%

megrendelo-
beszallito
kapcsolat 17%

kozvetlen
tokeberuhazas
1%
Kutatas-fejlesztési
megallapodas
50%



Bizalom

Maximalis 5-bdl, atlagosan 3,77-es érték

Egylttm(kodési megallapodas részletesen kitér a projekt folyamatainak
elemeire -> mindent irasban rogzitenek (!)

Informalis megallapodasoktol vonakodnak

Bizalom jelent6sége kiemelkedd -> vallalatok 92%-a személyes
ismeretség soran szerez el6szor tudomast partnerérdl (legjelentdsebb
innovacios projekt esetén)

Maradék 8%: szaklapok, kiallitasok, rendezvények

Tobb mint fele (!) kotott mar a korabbi partnerrel egylttmikodési
megallapodast

nem lépnek kooperaciora potencialis versenytarssal
Fontos: szakértelem, megbizhatdsag, korrektség
Kooperacio celja: prototipus vagy vezeté molekula kifejlesztése

Partner technikai/technolégia hozzaértése, technolégiai er6forrasa
miatt



K6szonom szépen megtisztelo
figyelmuket!



