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Ardifferencialas a monopéliumoknal

Az ardifferencialas sziikségességérol

- - . Ardifferencialas: kiilonboz6 fogyasz-

ax kapacitas = E SRS
I tok ugyanazt a terméket kiilbnbozé
aron kapjak meg.

1000 5 i P
» Mindenkinek a rezervacios

aran
* Kiilénbdz6 mennyiségek
kiilénbozd aron

500

A monopolistdk nem jobban, vagy kevésbé gonoszak, mint a tokéletes versenyzdék, éppugy a
maximalis profitra torekszenek. Ennek azonban néha érdekes eredményei lehetnek, olyanok,
amik a tokéletes versenynél nem fordulhatnanak elé.

Tételezziik fol, hogy enyém egy faluban kozel s tavol az egyetlen mozi! A mozi legyen mondjuk
50 férGhelyes. Folmérem a keresletet, és azt taldlom, hogy akkor lesz maximalis a bevételem,
ha 1000-es aron beengedek 30 embert (illetve a profitom is, ha egy-egy tovabbi ember
beengedése a moziba minimalis tobbletkoltséggel jar). Az a baj, hogy marad 20 ires székem,
amit még megtolthetnék emberekkel Ggy, hogy tobbletkoltséget ne jelentsen, csak bevételt.
De ha mondjuk 50 ember csak 500-as jegyar mellett jonne, akkor valdjaban nekem
hatékonyabb Ulresen hagyni 20 széket, mint megtélteni a mozit. Ahogyan a hatarbevételi
figgvénynél lattuk: tobbet vesztek a plusz 20 ember beengedésével, mint amennyit nyerek.
Aztan eszembe jut egy remek Otlet. Akik 1000-et hajlanddak fizetni, azok nyilvan 500-at is,
ugyhogy az 50 emberbél van 30, aki akar 1000-et is hajlandé fizetni, és a maradék 20 pedig
500-at (illetve hat valahol 500 és 1000 k6z6tt, de 500-at biztosan). Kiirom hat: ,Belép&jegy:
1000. Akinek nem ér meg annyit, annak 500.” Mit gondol, mi lenne az eredmény? Szerintem
is mindenki 500-at akarna fizetni.

Ha el tudnam érni, hogy csak annak a 20 embernek tudjak az arbél engedni anélkiil, hogy az
elsé 30-nak is olcsébban kellene adnom, akkor névelhetem a bevételemet és a profitomat. Ezt
nevezzik ardifferencidldsnak vagy ardiszkriminacidonak: amikor kiilonb6z6 emberek mas-mas
aron jutnak hozza a termékhez. Es hat megint mondom: ha profitmaximalizaldsrél van szo,



akkor a véllalatok nagyon taldlékonyak tudnak am lenni! A legszélsGségesebb eset az, amikor
megprobalok mindenkivel éppen annyit fizettetni, amennyit neki az adott termék ér. Ez a
mozijegyek esetében valészinlleg tul koltséges lenne, de erre taldltdk ki az arveréseket. Ha
csak egy van valamibdl, akkor meg akarom taldlni azt a vevét, aki a lehet6 legtobbet hajlandd
érte fizetni. lgazabdl mindenki nyer az lzleten. Tegyik fol, hogy van egy festményem, amit
eladasra kindlok. Nekem ér 800-at, legalabb ennyit szeretnék kapni érte. Van két vasarlé, az
egyikiiknek ér 900-at, a masikuknak 1100-at. A vevének legkedvezSbb esetben ez a masodik
vevl fogja megkapni a festményt 901-ért, neki lesz rajta 199 egységnyi fogyasztdi tobblete,
nekem meg 101 termeldi tébbletem. Ha tdébb hasonlé termékrdl van szo, akkor trilkkdsebb a
dolog. Nekem errél leginkdbb a tokyo-i Tsukiji halpiac tonhal-aukciéi jutnak eszembe (Ha
kivancsi, hogy zajlik egy ilyen arverés: https://www.youtube.com/watch?v=H-
eolxfycf8&t=573s). Egy masik ardifferencidlasi mddszer a mennyiségi alapu arazas: aki
nagyobb mennyiséget vesz, az olcsébban kapja meg. A mozijegy esetében lehetne csindlni
,négyet harom araért” akciét. Lehet, hogy lesz olyan, hogy hdrom ismer6sh6z hozzacsapodik
egy ismeretlen csupan az akcié kedvéért, de tobbnyire jol miikddne a médszer.

2. dia

Masodkfoku ardiszkriminacio

Fogyasztok kiildnb6z6 csoportjainak kiilénbozo aron értékesiti a termeld a terméket.
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De a leggyakoribb tipusa az ardifferencidlasnak az ugynevezett masodfoku ardiszkriminacié.
Ebben az esetben csoportokat képeznek a vasarlékbdl, szegmentaljak a piacot, és a kiilonb6z6
szegmenseknek kilénboz6 aron értékesitenek. Harom fontos kritérium van, hogy ez jél
m(ikddhessen. ElGszor is: jol beazonosithatd legyen, hogy ki melyik szegmensbe tartozik. A
legegyszerlbb valami megfigyelhet6 tulajdonsdg lenne: férfiak és nék, kék szem(iek és z6ld
szemUek, id6sek és fiatalok. Az utébbi esetben mondjuk altaldban mar valami igazolvany segit
egyértelmlen eldonteni, hogy mondjuk valaki nyugdijas-e, vagy tanulé-e. Mdsodszor: a
szegmenseknek kilonboznitk kell fizetési hajlanddsag alapjan. Ezért nem szoktak gyakran
olyan csoportokat képezni, hogy kék szemUiek, meg z6ld szem(iek, mert bar egyértelmden



elddnthetd, hogy ki hova tartozik, de nem valdszind, hogy az egyik vagy a masik csoport tagjai
mas fizetési hajlanddsaggal birndnak. Az viszont valdszinl, hogy a nyugdijasok és a tanulék
alacsonyabb fizetési hajlanddsaggal birnak, mint mondjuk a dolgozdk. Mar csak az a kérdés,
hogy akkor most vajon az els6é két csoportnak adjuk olcsébban, vagy a harmadiknak adjuk
dragabban? Valdszintileg fontos a marketingeslinknek hangsulyoznia, hogy a valddi ara annyi,
amennyit a dolgozék fizetnek, és a tanuléknak, nyugdijasoknak kedvezményes aron adjuk. A
harmadik fontos kritérium, hogy az egyes csoportok ne kereskedhessenek egymassal. Ne
kiildhessem el mozijegyért a nyugdijas nagymamat, ha én akarok moziba menni. Ezért is kell
példaul az ellenérzésnél a buszon felmutatni a didkigazolvanyt a tanulé bérlet mellé, nem
pedig vasarlaskor.

Ha van két piacom, amelyen a keresleti figgvények igy néznek ki, akkor a piaci kereslet igy.
Tegyik fol, hogy a profitmaximalizdlo ar ez. Ha most ezt az arat visszavetitjiik a két piacra,
akkor latjuk egyrészt, hogy az egyes piacokon ezen az egységes dron mennyit lehet eladni, de
a hatarbevételi fliggvények segitségével azt is, hogy az adott mennyiségekhez tartozd
hatdrbevétel a B piacon a nagyobb, mint az A piacon. Tehat érdemes lenne atvinni termékeket
az A piacrdl a B piacra. Ezzel az A piac ara néne, a B piacé csokkenne, és a hatarbevételek
kozelitenének egymdshoz. Az idedlis helyzet az, amikor a két piac hatarbevétele megegyezik,
és egyenlGek a termelési hatarkoltséggel, ekkor viszont az arak nem lesznek egyformak!
Fontos tehat megakaddlyozni a két piac kozotti kereskedést, miutan kilonvalasztottuk ezeket
a piacokat, és killonb6z6 arat szabtunk meg rajtuk.

De ardifferencialds még, amikor ugyanazon a repillén utaznak elsé osztdlyon meg turista
osztdlyon is. Na persze a szolgaltatds sem teljesen ugyanaz, de taldn nem annyival
koltségesebb, mint amennyivel dragabb (el6szor azt akartam mondani, hogy ,,nem annyival
jobb”, de egyrészt az szubjektiv, masrészt meg nem is arrdl van sz6, hanem konkrétan arrdl,
hogy ,,nem annyival koltségesebb”).

S6t, egy ardifferencidldsi mddszer a termékrontds is: amikor gy oldjdk meg, hogy a magasabb
fizetési hajlanddsaguak tényleg a magasabb darat fizessék, hogy annyira lerontjak az olcsébb
valtozat mindségét, hogy ezeknek az embereknek mar nem éri meg. Gondoljunk csak a
fapados repiil6kre folvihet6 egyre kisebb kézipoggydszokra. De olyan is létezik, hogy ugy
csindlunk egy termékbdl olcsdbb valtozatot, hogy bizonyos funkcidkat plusz koltségek aran
kiiktatunk belGle: olcsébb, de magasabb elGallitasi koltségd. Az itt felhozott példdk némelyike
tényleg monopol termékrél szélt, példaul a tomegkozlekedési bérlet, mas esetekben, mint
mondjuk a fapados légitarsasagok, inkdbb oligopol piacrél. Az ardiszkriminacié tehat piaci
hatalomhoz kéthet6, de nem sziikséges hozza abszolut piaci hatalom.
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