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Monopolisztikus verseny

Profitszerzés kulcsa: kicsivel dragabban arulni, mint a tébbiek

- megoldas: termékdifferencialas

Modellfcltevések:

« Differencialt termek

= Sok kicsi szereplé

+ Kaoltségmentes informacio

« Koltségmentes ki- és belépeés.

Forras: Pixabay.com {stock photo)

Egy témakor még ide kivankozik a tokéletes versenyhez, egy versenypiac, ami egy feltételt
leszamitva olyan, mint a tokéletesen versenyzd, és ez a monopolisztikus verseny. Amit a
fogyasztok a legjobban szeretnek a tokéletes versenyben, hogy a minimalis atlagkoltséggel
termelnek, az a termel6k szdmdra a verseny egyik legbosszantobb kdvetkezménye: nem
tudnak hosszu tavon profitot elérni, mert a fedezeti pontban vannak.

A vallalatok marpedig szeretnének profitra szert tenni. Ugy érzik, ha csak egy kicsivel is
magasabb dron tudndnak értékesiteni, mint a tobbiek, akkor nyereséget érhetnének el. De hat
hogyan adhatnak a termékiiket, ami ugyanolyan, mint a tobbi termel&é, dragdbban, mint
azok? Hat ugy, hogyha mégsem teljesen ugyanolyan! Ha profitrél van szd, akkor a véllalatok
rendkivil leleményesek tudnak dm lenni. Ha a feladat az, hogy kilonboztessiik meg a
termékiinket a tobbiekétdl, akkor nem feltétleniil kell teljesen mas teremékre gondolni. Elég,
hogyha kell6en kilonboézik ahhoz, hogy a kiilénbség mar éppen észrevehetd, folismerheté
legyen. Taldn almapiacot mondtam példaként a tokéletes versenyre. Hat egy alma-eladd a
piacon kitaldlhatnd, hogy 6 szépen kifényesitve, esztétikusan elrendezve rakja ki az almait a
lddaba a piacon, igy az 6 almai maris egy kicsivel jobbak, mint a versenytarsaiéi. Persze a
monopolisztikus versenyre igazdbdl az alapvet6 hasznalatukat tekintve hasonld, de mondjuk
funkcidikban, formatervezésiikben kiilonb6z6 termékeket szoktak emliteni, példaul a
mobilkésziilékeket vagy digitdlis fényképezGgépeket. A monopolisztikus versenyben homogén
helyett differencidlt termék szerepel, de ezt leszamitva a tobbi modellfoltevés a tokéletes
versenyz6 piacrél valtozatlanul fonndll: sok kicsi szerepl6, koltségmentes informacio,
koltségmentes ki- és belépés. Milyen bonyodalmakat okoz ez a kis valtoztatas?
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A vallalat altal erzékelt kereslet

- d
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Tokéletes verseny: Monopolisztikus verseny:
tokéletesen rugalmas kereslet meglehetésen rugalmas kereslet

A monopolisztikus verseny esetén a termel6k rajonnek, hogy ha sikeresen — és alacsony
koltséggel!l — meg tudjak kilonboztetni a sajat termékiket a versenytarsaikéitél, akkor tobbé
nem vizszintes keresleti fliggvénnyel szembesiilnek, hanem legaldbb valamennyire
rugalmatlan kereslettel, legaldbbis a végtelenll rugalmas vizszintes keresletnél
rugalmatlanabbal. igy a sajat megkulonboztetett termékiik egyediili eladoi lehetnek, igaz,
hogy sok kdzeli helyettesitével.

Mig tokéletes verseny és homogén termék esetén igy érzékeli egy véllalat a sajat terméke
irdnti keresletet, addig differencidlt termékek esetében a monopolisztikusan versenyzé
vallalat valahogy igy: ha enged az arbél, akkor valamennyivel tébbet adhat el, ha pedig noveli
az arat, akkor valamennyivel kevesebbet, de nem nullat tud eladni. Sajnos a koltségmentes ki-
és belépés ebben az esetben is azt eredményezi, hogy hosszu tdvon nem lehet profitot elérni
az agazatban, vagyis a lehet6 legjobb esetben is az elérhets ar éppen fedezi az atlagkoltséget.
Ha a keresleti figgvény fejezi ki a termék mennyisége fliggvényében elérhet6 arat, akkor ez
csak egy ponton taldlkozhat az atlagkoltség-fliiggvénnyel, valahogy igy. Miért nem lehet, hogy
a keresleti fiiggvény valahol itt van, és akkor profitot lehetne elérni, ahogyan szegény vallalat
tervezte is, amikor a termékdifferencialast, a sajat termékének a megkilonboztetését
megvaldsitotta? Hat azért, mert akkor ilyen drat megszabva profitra lehetne szert tenni, de
akkor a koltségmentes belépés feltételb6l kovetkez6en egy Ujabb belépS hosszabb tavon
lecsokkentené a széban forgd vallalat terméke irdnti keresletet egészen idaig. Nyilvan ennek
az ellenkezdjét is végig lehet gondolni: ha a kereslet ilyen alacsonyan lenne, akkor az iparag
vallalatai veszteségesek lennének, igy el6bb-utébb valaki kilépne az iparagbdl, igy az egy bent
maradd vallalatra nagyobb kereslet jutna, a kereslet elkezdene néni, egészen eddig.
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A monopolisztikus verseny el6nye és hatranya

4 Monopolisztikus verseny
(tv-hez képest):

+ Alacsonyabb termelés
« Magasabb ar

« Tul kis Uzemmeéret

+ Tulzsufoltsag

0 //

Mindezeknek, a monopolisztikus versenyzésnek van hatranya és elénye is a tokéletes
versennyel szemben. Nézziik el6szor a hatranyat! Itt egy vallalati atlagkoltség-fliiggvény. Ha az
iparag tokéletesen versenyz@, akkor ez lesz a hosszU tavu egyensulyi helyzet, a vallalati
kibocsatds pedig ez. Ha az iparag monopolisztikusan versenyzé, akkor pedig valami ilyesmi —
most egy kicsit direkt meredekebbre rajzoltam a keresleti fliggvényt, hogy jobban latszdédjon
a kulonbség. A tokéletes versenyhez képest a véllalatok egyen-egyenként most kevesebbet
termelnek, viszont magasabb atlagkoltséggel, amit a piac meg is térit. Ha a tokéletes
versenyben azt mondtam, hogy a vallalati lzemmeéret optimalis, akkor itt most azt kell, hogy
mondjuk, hogy a vallalatok tdl kicsik! De tovadbb is mehetiink: ha a vallalatok optimalis
méretliek, akkor a szamuk is optimdlis a piacon, ha viszont a véllalatok tul kicsik, akkor tul sok
van bel6lik! Ezt mikrookondmiai nyelven igy mondjuk, hogy a monopolisztikusan versenyzé
iparag tulzsufolt — tal sok tul kicsi vallalat van benne, jobb lenne, ha kevesebb, de nagyobb
vallalat lenne. De szarmazik azért elény is a monopolisztikus versenybél, abbdl, hogy a piacon
nem egyformdk a termékek. Jél tippelt: éppen az, hogy nem egyformdk a termékek! A
monopolisztikus verseny noveli a valasztékot, és igy a kiillonbozé preferencidju fogyasztok a
sajat izléstiknek jobban megfelel6 termékhez juthatnak. Persze mindent lehet tulzasba vinni:
egy id6 utan mar lehet, hogy tobb idémbe keril megtaldlni a legmegfelelSbb terméket, mint
amennyivel a legmegfelelSbb jobb, mintha csak véletlenszerien kivalasztanék egyet... De errdl
bévebben majd a 12. fejezetben a piaci tokéletlenségeknél. Egy tovabbi elénye, hogy
folyamatos innovacidra 6sztonzi a résztvevdket, azt pedig a fogyasztdk dltaldban szeretik. Egy
termel6 Ugy szabhat meg magasabb arat és ugy érhet el legalabb révid tavon nyereséget, ha
megkilonbozteti a termékét a versenytarsaitdl. Ez néminem gondolkoddst, Ujitast kivan téle.
De aztdn ezeket az Ujito Otleteket a versenytarsak atvehetik, és igy a profit Ujra eltlinik. Tehat:
Ujabb innovacid sziikséges. A folyamatos innovacids kényszer az elavult és régi dolgokat
kihajtja a piacrdl, és Gjabb, jobb dolgokkal helyettesiti 6ket.
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Az innovacio tarsadalmi hatasairol

Epité rombolas (Creative distruction)

Adam Smith
Forrds: Stefan Schafer, Lich - Own work, CC BY-SA 4.0,
https://commonsz.wikimedia.org/w/index_php?curid=34656567

loseph Schumpeter. Forrds:
https:/feconomicsociology.org/2016/12/25/joseph-
schumpeters-definition-of-economic-socioligy

Azzal, hogy 6 a sajat érdekeit koveti, gyakran a
tarsadalomét eredményesebben mozditja el6,
mintha annak eldémozditasa lett volna valésagos
célja” (Nemzetek Gazdagséaga I. kotet 54. oldal)

,Ebben is, mint sok mas esetben, a lathatatlan kéz
vezerli 6t egy cél felé, melyet 6 nem is keresett” (uo.)

Ezt a folyamatot, amely a piacgazdasagot el6re viszi Joseph Schumpeter nyoman teremté
rombolasnak (angolul creative destructionnak) hivjuk. Erdekes, hogy a kdzgazdasagtan ezt is
egyszer(ien a vallalatok profitmaximalizadlo torekvésére vezeti vissza! Ismét idézném Adam
Smith 1776-0s klasszikus m(ivét, a Nemzetek gazdagsagat, melyben igy fogalmaz — igaz, hogy
makro szemléletben, de mi azért értjik ennek mikro-vonatkozdsait: , Azzal, hogy 6 sajat
érdekét koveti, gyakran a tarsadalomét eredményesebben mozditja el6, mintha annak
elémozditasa lett volna valdsagos célja” (l. kotet 54. oldal) Vagyis amikor a vallalat Ujit, javit a
termékén, akkor azt azért teszi, hogy profitot érjen el, nem pedig azért, mert szeretné, hogy
nekiink, fogyasztoknak jo legyen. Mashogy fogalmazva, ha azt szeretné kitaldlni, hogy nekiink,
fogyasztoknak mi lenne j6, valdjaban azt kellene kitalalnia, hogy mivel érhet el nagy profitot.
Smith folytatja hiressé valt lathatatlan-kéz hasonlataval: ,,Ebben is, mint sok mas esetben, a
lathatatlan kéz vezeti 6t egy cél felé, melyet 6 nem is keresett” (uo.) Az innovécidkat ugyanugy,
mint mondjuk a piaci egyensulyt a lathatatlan kéznek kdszonhetjik.

Ezzel végére is értlink a tokéletes versenyrél sz6lo fejezetiinknek, s6t, mar bele is kdstoltunk
egy kicsit a tokéletlen versenybe, amelynek egy szélsGséges esetével foglalkozik a kévetkezd
fejezetnek.
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